BYGGPLAT | VENTILATION | ISOLERING NYHETER OCH INFORMATION FRAN BEVEGO | NR 3 - 2013

Nagra av vara medarbetare berdttar
om sitt arbete sip 8

TAKSAKERHET PA EXPORT

CW Lundberg i Mora har satsat stort pa att utveckla taksékerhetsprodukter med miljovanlig profil. Efterfragan vaxer och nu
beger man sig ut i Europa. Samtidigt flyttas verksamheten till stérre lokaler fér att klara expansionen. Las mer pa sid 6.
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FORSALJNING, LAGER OCH DISTRIBUTION

BORAS
Rosendalsgatan 12
504 52 Boras

Tel 033-22 53 70

Fax 033-12 67 08
info.boras@bevego.se

ESKILSTUNA
Bredangsgatan 57

633 46 Eskilstuna

Tel 016-12 64 10

Fax 016-12 08 65
info.eskilstuna@bevego.se

FALUN
Véastermalmsvéagen 1
791 77 Falun

Tel 023-70 50 30

Fax 023-65 105
info.falun@bevego.se

GAVLE
Stromsbrovagen 23
803 09 Gavle

Tel 026-14 77 50

Fax 026-14 77 59
info.gavle @bevego.se

GOTEBORG

Gullbergs Strandgata 34 D
411 04 Goteborg

Tel 031-63 12 80

Fax 031-65 75 69
info.gotehorg@bevego.se

HISINGS BACKA
Importgatan 14

422 46 Hisings Backa

Tel 031-742 30 00

Fax 031-742 30 20
info.hisingsbacka@bevego.se

HELSINGBORG

Basaltgatan 5

254 68 Helsingborg

Tel 042-22 85 88

Fax 042-22 64 90
info.helsingborg@bevego.se

JARNFORSEN
Industrivagen 33

570 81 Jarnforsen

Tel 0495-177 70

Fax 0495-500 79
info.jarnforsen@bevego.se

JONKOPING

Bultvagen 2

553 02 Jonkdping

Tel 036-30 20 70

Fax 036-30 22 10
info.jonkoping@bevego.se

KALMAR

Rigavagen 4

393 56 Kalmar

Tel 0480-44 28 30

Fax 0480-44 28 31
info.kalmar@bevego.se

KARLSTAD

Brisgatan 9

652 21 Karlstad

Tel 054-85 44 65

Fax 054-8549 17
info.karlstad@bevego.se

KRISTIANSTAD

Rorvagen 17-19

291 59 Kristianstad

Tel 044-28 16 60

Fax 044-28 16 61
info.kristianstad@bevego.se

LINKOPING
Gottorpsgatan 51

582 73 Linkdping

Tel 013-35 99 80

Fax 013-31 52 20
info.linkoping@bevego.se

LULER

Torpslingan 9

973 47 Lulea

Tel 0920-23 78 70
Fax 0920-23 78 71
info.lulea@bevego.se

LUND
Gustavshemsvagen 7
227 64 Lund

Tel 046-13 41 35

Fax 046-13 36 90
info.lund@bevego.se

MALMO

Risyxegatan 3

21376 Malmo

Tel 040-21 41 10

Fax 040-21 41 77
info.malmo@bevego.se

NORRKOPING

Importgatan 32

602 28 Norrképing

Tel 011-21 10 40

Fax 011-211049
info.norrkoping@bevego.se

SKELLEFTEA

Maskinvagen 20

931 37 Skelleftea

Tel 0910-71 50 30

Fax 0910-71 50 39
info.skelleftea@bevego.se

BROMMA

Voltavégen 9-11

168 69 Bromma

Tel 08-564 352 00

Fax 08-564 352 29
info.bromma@bevego.se

ALvsio
Konsumentvagen 17
12530 Alvsjo

Tel 08-447 15 00

Fax 08-447 15 39
info.alvsjo@bevego.se

SUNDSVALL

Bergsgatan 128

853 50 Sundsvall

Tel 060-17 76 80

Fax 060-17 76 86
info.sundsvall@bevego.se

SODERTALIE
Klastropsvagen 13

152 42 Sodertalje

Tel 08-554 425 60

Fax 08-554 425 61
info.sodertalje@bevego.se

TROLLHATTAN
Kardanvagen 68

461 38 Trollhattan

Tel 0520-48 04 00

Fax 0520-48 02 95
info.trollhattan@bevego.se

UMEA

Industrivagen 6

901 30 Umed

Tel 090-12 54 44

Fax 090-12 22 15
info.umea@bevego.se

UPPSALA
Kungsangsvégen 16
753 23 Uppsala

Tel 018-60 66 40

Fax 018-60 66 49
info.uppsala@bevego.se

VISBY
Regementsgatan 32
621 50 Vishy

Tel 0498-40 48 40
Fax 0498-40 48 49
info.vishy@bevego.se

VASTERAS
Dornhammargatan 2

721 33 Vasteras

Tel 021-10 24 90

Fax 021-35 27 26
info.vasteras@bevego.se

VAX)0

Sjéuddevégen 16
352 46 Vixjo

Tel 0470-72 94 55
Fax 0470-72 98 60
info.vaxjo@bevego.se

OREBRO

Nastagatan 12 A

702 27 Orebro

Tel 019-27 85 70

Fax 019-27 89 70
info.orebro@bevego.se

OSTERSUND
Odenskogsvagen 1

831 48 Ostersund

Tel 063-10 87 50

Fax 063-10 72 19
info.ostersund@bevego.se
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Ledare

Peter Hamberg, VD.

Ytterligare en filial
borjar ta form

Just nu sa héller vi pa att skapa ett helt nytt handelscentrum for
proffs i Halmstad. Detta d& vi ihop med koncernbolagen, Dahl och
Optimera, bygger en ny anldggning pa samma fastighet. Byggnaden
ar pa 9000 m? och kommer att delas upp i tre separata verksamheter.
Bevegos 31:afilial berédknas att 6ppna under 1:a kvartalet 2014 och
som vanligt s& blir det en fullsortimentsfilial med alla tre affarsom-
raden — Byggplat, Ventilation och Teknisk isolering.

Efter manga ars framgang av langsiktig marknadsféring mot fore-
skrivande led, nu senast PIat13, s& &r Bevego aterigen initiativtagare
till ett nytt event — VIVE2013. Detta star for varme, isolering, ventilation
och energi. Det valbesokta eventet dgde rum i Stockholm och mal-
sattningen var att 6ka kunskapen hos konsulter och fastighetsagare,
effekten av att anvanda ratt I6sningar och vilka besparingar som kan
goras. Resultatet blev en stor "aha-upplevelse”, det gér att spara
bade pengar och miljo pa ratt materialval.

Var lansering av SolEl gér pd samma tema. Bevego har nu ett riks-
tackande natverk av certifierade SolEls-montorer. Vi vill dra vart stra
till stacken genom att gora SolElen lattatkomlig for gemene man sé
att antalet mikroproducenter okar. Sjalvklart &r det ocksa ett bra
komplement i platslagarens erbjudande ut p& marknaden.

Om detta och mycket mer kan ni férkovra er i vid en genomldsning
av detta nummer av BevegoNytt.

Trevlig lasning

Redaktion

BevegoNytt ges ut av: Repro & Tryck:

Bevego Byggplat & Ventilation AB  Snabbtryckeriet Alingsas AB
Ansvarig utgivare: Isabel Bossle Papper: Edixion Offset
Produktion: Rymd Reklambyra Upplaga: 8 000 ex

Personalnytt

Andreas Nilsson borjar hos oss pa HK
som ny Webbredaktoér. Han kommer
senast fran SEO Design dér han job-
bat mycket i olika projekt inom bl a
webbutveckling och webbkommu-
nikation. Tidigare hdgskoleutbildning
med inriktning mot marknadsforing.
Vivalkomnar honom till sin nya tjanst!

Andreas Nilsson

Information fran Bevego

Bevegos uthyrning av svetsmaskiner for rostfritt material sker idag
fran Alingsas Service Consult, Clas Andersson. For att hyra maskiner
kontakta din Bevegosaljare alternativt Alingsas Service Consult,
Clas Andersson direkt. Uthyrningen av maskiner debiteras direkt
fran Alingsas Service Consult.

Alingsas Service Consult,
Clas Andersson: 0707-20 81 59
clas.andersson@hotmail.com

Tavla och vinn biobiljetter!

Svara pa fragorna och du har chans att vinna tva biobiljetter. De
ratta svaren hittar du i detta nummer av BevegoNytt.

1. Vad heter foretaget som héller i utbildningen for montorer av
BevegoLine SolEI?

2. Plannja lanserar en ny takpanna med "elegant och exklusivt
utseende”, vad heter den?

3. | Are har Bevego och Fresh gjort gemensamma insatser med
goda resultat, pa vilket satt?

4. Hur manga besokare hade Elmia Subcontractor 20127

5. Vilka tva filialer besoktes i reportaget om arbetet pa Bevego?

Skicka dina svar till isabel.bossle@bevego.se markt "Tavling 3/13”
eller till BevegoNytt, Box 168, 441 24 ALINGSAS senast den
10 december 2013. Lycka till!

Namn

Adress

E-mail

Stort grattis till Uddevalla Isolering i Bokends AB som vann tavlingen
i nummer 2/13!

bevego.se




Leverantorsbesok
pa tva hjul

Bevego-Raiders ar en arligen dterkommande kundaktivitet som startades av Hans-Goran
Eriksson, Regionchef Mellan pa Bevego. Deltagarna aker pa en gemensam motorcykeltur under
nagra dagar sommartid, i r skedde det 30 maj -1 juni. Under turen besokte de leverantdrer som
till exempel Uveco i Alingsés och Heco Nordiska i Hillerstorp.

BEVEGO-RAIDERS, NYOPPNING | HALMSTAD OCH FAKTARUTA FRAN RHEINZINK

Deltagare Bevego-Raiders 2013:
Flaktteknik

Elms mekaniska
VHT Byggplat
Sjogrens bygg
Sundbergs isolering
HOIST ENERGY
Ostmans Platslageri
Ostmans Platslageri
Bevego

Thomas Andersson
Peter Makinen
Andreas Bergdahl
Morgan Sjogren
Thorbjérn Sundberg
Bengt Séderén
Andreas Eriksson
Magnus Lofjell

Per Johansson

Nyoppning av Bevego-filial i Halmstad

2014 oppnar Bevego, Dahl och Optimera for forsta gangen butiker i gemensam fastighet.

Nybygget paborjades i somras och véntas sta klart efter arsskiftet.

' ® HALMSTAD

C ~
N ~
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INFORMATION FRAN

ZIRHEINZINK

Nyheter, produktinformation, spannande projektbilder och aktuella tekniska fragor

For en tid sedan lanserade vi en rostfri klam-
mer for dubbelfalstackning i tvd modeller, en
i standardho6jd markt ST och en forhojd for
bandtéckning péa strukturmatta méarkt H. Bada
finns som fast klammer och glidklammer for
att passa tak med bade fast och rorlig zon.
Nar det galler bandtackning ska en fast zon
motsvarande en fjardedel av den totala band-

Vill ni testa CLIPFIX-maskinen pa ert nasta RHEINZINK-projekt?
Kontakta er lokala Bevego-filial for mer information.

langden alltid berdknas, pa den ska fast klam-
mer anvandas. Utan fast zon kan banden
utsattas for skjuvkrafter fran snolast vilket kan
leda till att de deformeras. Placering av fast
zon och avstand mellan klamrarna bestams
med hjélp av en infastningsplan baserad pa
berdknade vindlaster. For att underlatta och
effektivisera monteringen kan klamrarna fas-

F6lj oss gidrna pa facebook under
namnet RHEINZINK Sverige.

tas med RHEINZINK CLIPFIX, en maskin med
bandad skruv. Vill ni ha hjdlp med en infast-
ningsplan &r det bara att kontakta oss via
rheinzink.se/kontakt.
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BEVEGO SOLEL

Utbildningarna for Bevego

SolEl ar i full gang

Sedan Bevego lanserade sin Soll;l tidigare i ar har manga platslagare landet runt valt att utbilda sig till solcellsmontorer.
Den 25 maj arrangerade Bevego Orebro en av dessa utbildningar.

et var mycket lyckat med bra uppslut-
ning, sager Hans-Goran Eriksson,
Regionchef Mellan, Bevego Vasteras.
Vi hade ca 25 deltagare fran hela
regionen och fick riktigt bra kritik efteréat.

Ansvarig for utbildningen var Lennart Carlsen
fran Windon.

— Det ar jattekul att Bevego valt att satsa pa
solel, platslagare ar helt ratt personer for att
arbeta med detta, sdger han och menar att
deras yrkesmassiga kunskaper och erfaren-
heter passar perfekt for uppgiften.

SAKRA ARGUMENT

Under utbildningsdagen gick man igenom hur
Bevegoline solcellspanel fungerar, var den ska
placeras for att uppna hogsta mojliga effekt
och vad som skiljer den fran andra produkter
pa marknaden. Mycket fokus lades pa séker-

heten med viktiga delar som askskydd, gal-
lande regelverk och sédkra elinstallationer.
Deltagarna fick ockséa lara sig hur de kan
saljain och argumentera for produkten genom
dess ekonomiska och miljémassiga fordelar,
en viktig komponent i motet med potenti-
ella kunder.

STRALANDE FRAMTID

— Miljomedvetenheten har blivit s stor i
Sverige att manga nu ar beredda pa att inves-
teraisolel, dven om det tar ndgra arinnan den
|6nar sig, séger Hans-Goéran Eriksson. Som en
bonus 6kar da ofta huset i varde, sa det &r
manga fordelar. Lennart Carlsen haller med
och ser redan en 6kad efterfragan pa solel,
hos bade foretag och privatpersoner. Men til-
lagger ocksa att han tror att den riktigt stora
okningen kommer nasta sasong. Da géller det

—> Vill du ocksa bli certifierad montor av BevegoLine SolEI?
Hor av dig till din lokala Bevego-filial sa hjélper de dig. Pa bevego.se kommer alla certifierade montorer att listas sa att potentiella kunder

kan vélja den som passar bast.

att vara forberedd och ha personal med kun-
skap for att kunna ta sig an och utféra jobben. ®

Efter genomgangen
utbildning ska
deltagarna kunna

e anvanda sig av produktens dokumen-
tation pa ett korrekt satt

e besvara fragor fran kund om solel
och argumentera for produkten

e rakna pa ett projekt baserat pa dess
specifika forutsattningar

e |everera en offert som uppfyller
kraven i svenska och europeiska
regelverk

bevego.se



REPORTAGE CW LUNDBERG

Vagen till framgang @

gar over taken

— stark efterfragan pa
svensk taksakerhet

CW Lundberg tillverkar takbryggor, snérasskydd och stegar. De dr marknadsledande i Sverige inom utveckling av taksakerhets-
anordningar och deras produkter 6kar stiandigt i popularitet. Nu satsar de stort pa export till Europa. Bevego har besokt den

expanderande anldggningen i Mora.

engt Lundberg startade foretaget
1993 och uppkallade det efter sin mor
och far, Carin och Wiktor.

— Det handlar om vara rotter, var
trygghet och identitet och darfor ville jag hedra
dem, séger han. En stor respekt for manniskor,
hantverk och milj¢ finns genomgéende i allt
Bengt berattar. Han satter stort varde pa att
ha ett 6ppet foretagsklimat dér alla kan komma
med idéer och synpunkter. Férutom en noéjd
och lojal personalstyrka som trivs har det ocksa
skapat manga nya produkter och losningar.

LYHORD INNOVATION

En nyckel till CW Lundbergs framgangar ar att
de alltid ar lyhorda for kundernas krav och
forvantningar. Deras marknadsavdelning skan-
nar kontinuerligt av marknaden och bestker
kunder for att ta reda pa vad de behover. Nar
nya tekniska l6sningar diskuteras fram ligger
fokus pa att hitta ratt produkt, montage och
prisbild. Ofta kan processen ta mycket kort
tid tack vare att man kan hantera allt fran idé,

‘Eda 205 Im lang
dras samtidigt.

kulorer
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via konstruktion till produktion inom féretaget.

CW Lundberg Safety System ar ett exempel
pa sadan innovation, det &r ett CE-godkéant
vajersystem for infastning av livlina. Med hjalp
av detta kan montéren till exempel ga utefter
hela takfoten utan att behdva knédppa loss och
aterfasta linan flera ganger. Systemet anvands
bland annat pa nyligen invigda Tele2 Arena dér
man har ett skjutbart tak pa en nyskapande
stalkonstruktion.

PRODUKTION MED MILJOTANK
P& senare ar har mycket handlat om att for-
battra miljon péa olika satt. Tack vare smarta
|6sningar har CW Lundberg sedan 2008 mins-
kat materialatgangen med 500 ton och koldioxid-
utsldppen med 700 ton, och det géller per ar.
— Genom att ha hela vardekedjan inom fore-
taget har vi mojlighet att tanka milj¢ i alla lagen,
sager Bengt. Det handlar om allt fran material-
val till produktionsmetoder.
— Vi har till exempel fasat ut svetsade pro-
dukter eftersom svetsroken kan orsaka cancer.

Kort om CW Lundberg och
deras produkter

e Miljomassighet i alla led

e | dng branscherfarenhet

e Egen konstruktion och utveckling
e | dtta och starka produkter

e Enkel och effektiv montering

e Snygg design

* Hog korrosivitetsklass, C4

e 12 standardkultrer,
utan extra kostnad

e 20 ars garanti i korrosivitetsklass C4

Istallet har vi satsat pa djupdragning och nya
material, en teknik som ger latta och starka
produkter, fortsatter han.

"Vi har mojlighet att tanka
milj6 i alla lagen.”

En annan miljoférbattrande investering ar
en pulverlackslinje som anforskaffades 2011.
— Pulverlacken innehéller inga l6sningsmedel
vilket ger miljovanliga produkter, dessutom far
de battre design och langre héllbarhet. Vattnet
som anvands under processen renar vi i ett
eget reningsverk och dteranvander, séger Bengt
som menar att insatserna for miljon ocksa gor
att kunderna far okat fortroende for foretaget.

SAKERHET | ALLA LED

Férutom ett brett sortiment av produkter
erbjuder CW Lundberg ocksa riskanalyser,
projektering och utbildning. Sedan 2004 ar de

i) |] ‘




det enda foretaget i Sverige som erbjuder risk-
analys for betradning av tak i samband med
projektering av fastighet. Riskanalysen utgor
grunden for vilka atgarder och produkter som
kravs for att skapa en saker arbetsplats.

— Genom att ta detta ansvar kan fastighets-
adgaren bade varna om sin personal och
minska sina underhallskostnader, sdger Bengt.
Innan produkterna hamnar pa plats utbildar
och licensierar CW Lundberg de montérer som
ska utfora arbetet.

|dag séljer foretaget ungefar lika mycket
analyser och utbildning som fysiska produkter.
Kontakten med kunderna sker ofta genom
personliga besok, bland annat aker de tillsam-
mans med Bevego runt for att salja in produk-
ter och tjanster.

— Vi har ett fint samarbete och har verkligen
hittat varandra, sager Bengt.

STARK EXPANSION

Framtidsutsikterna &r mycket positiva, inom
tre ar forvantas foretaget ha 6kat sin omsatt-
ning fran 80 till 100 miljoner SEK. Sedan en
tid tillbaka har de kontor i Warszawa, Polen
men séljer ocksa sina produkter i Schweiz,

Osterrike och Tyskland. Nu satsar de pé& att ta
allt stérre andelar av den europeiska mark-
naden och det skapar tillvaxt i Dalarna.

2011 flyttade de in i nya lokaler, men har
precis behovt flytta igen, till storre lokaler pa
ca 10 000 ma2.

—Vianpassar vara lokaler for att skapa battre
arbetsmiljo och kunna leva upp till kraven fran
vara kunder. De nya lokalerna har ett battre
lage vid E45 vilket gor att vi kan férenkla logi-
stiken och dessutom har de plats for ytterligare
expansion, sager Bengt.

LAMNAR OVER TILL SONEN
I samband med nya lokaler, ny grafisk profil och
expansion gors ocksa en generationsvéxling
inom foretaget. Bengt stannar kvar men tar
ett steg tillbaka och lamnar 6ver rollen som VD
till sonen Thomas. Han har redan arbetat i
foretaget under tre ar och har just nu fullt upp
med kundrelationer, personalfragor och inkop.
—Malet &r att unga, starka krafter ska ta 6ver,
sager Bengt. Det har blivit dags att Iamna 6ver
stafettpinnen och det kdnns valdigt bra med
den fart vi har, avslutar han optimistiskt. ®

FORTSATTNING CW LUNDBERG OCH REPORTAGE FRESH PROJEKT

—> Vill du veta mer om CW Lundbergs
produkter? Tala med din lokala Bevego-
filial s& berattar vi gdrna mer.

Gemensamma insatser
ger goda utsikter

| direkt anslutning till en av skidbackarna i Are skapas just nu ett attraktivt fritidsboende. Det ar Brogarden Entreprenad AB som
i egen regi bygger 38 stycken bostadsratter. Bevego har levererat en komplett ventilationslosning med bland annat aggregat av

modellen Fresh Podvent™.

ars Edstrédm, Platschef Bevego Oster-
sund, beréttar hur de salde in I6sningen
genom att besdka kunden tillsammans
med leverantéren Fresh AB.

— Sambesok dr en styrka for oss bada, sager
han. Att ha med sig leveranttren ut ger kun-
derna en extra service eftersom de direkt kan
fa svar pa detaljfragor om produkten och dess
funktioner. Dessutom kan installatérerna fa
smarta och nyttiga tips infor monteringen. Det
lyfter verkligen alla parter, fortsatter han.

LONSAMT SAMARBETE
Christer Hermansson, Forsaljningsansvarig
pa Fresh, berattar hur de valt att salja sina
produkter enbart via aterforséljare.

— Det har visat sig vara ett helratt beslut,
sager han. Tillsammans med Bevego gor vi

sambesok i hela landet, det underlattar for
kunderna och ger dem 6kad trygghet. Han ar
valdigt positiv till detta arbetssatt och ser att
det ger stor 6msesidig nytta.

— Vi &r bada starka varumérken och kan
stodja oss pa varandras kompetens. Dessutom
ar manniskorna hos Bevego bade trevliga och
professionella. Man kanner sig alltid valkom-
men, vilket sjalvklart underlattar samarbetet,
fortsatter han.

UPPSKATTAD UPPFOLJNING

Nér I6sningen vél ar insald och bygget igang

gor Bevego och Fresh ytterligare sambesok

for att kontrollera att allt fungerar som det ska,

nagot som brukar vara mycket uppskattat.
—Vivill att kunden ska vara fortsatt n6jd med

vara varor och tjanster dven efter kopet, sager

Christer Hermansson. Ofta genererar de upp-
foljande bestken nya affarer sa det &r en 16n-
sam insats. Lars Edstrom instdammer, han tror
att strategin skulle passa manga andra leve-
rantdrer och ser garna en 6kning av gemen-
samma besdk i branschen. Bygget i Are har
de redan aterbesokt och dar flyter allt pa enligt
planerna. Snart kan naturadlskare och sport-
intresserade flytta in i lagenheter med bade
perfekt lage och god ventilation. ®

—> Vill du veta mer om Fresh och
Fresh Podvent™? Tala gdrna med din
lokala Bevego-filial eller besok fresh.se

bevego.se



REPORTAGE OM BEVEGO

Bevego — en arbetsplats
med stor variation

Vad hinder egentligen pa Bevego under en vanlig dag? Vi har besokt tva filialer — Bevego Géteborg, populart kallad "Gasklockan”,
och Bevego Hisings Backa. De har hogtryck pa ungefdr samma tider och det kan verka som de fungerar pa liknande satt men det
ar ganska mycket som skiljer dem at. Sjélvklart ar kunderna olika men ocksa manniskorna som arbetar dar och deras uppgifter. Vi
pratade lite mer med nagra av dem.

a Bevego Goteborg erbjuder man
material till alla tre affirsomradena —
byggplat, ventilation och isolering
— har arbetar Birgitta Agren. Hon
borjade i branschen som administratér fér ca
15 ar sedan, idag skoter hon bland annat faktu-
rering, leverantdrskontra och kontollerar inkop.
Sedan fyra ar tillbaka arbetar hon ocksa som
kundmottagare. Nar hennes dag borjar ar
expeditionen redan full av kunder som vill ha
service och hdmta material.

— Det ar ett valdigt roligt arbete, vi har mycket
olika produkter och tekniker att halla reda pa.
Ar det ndgot man sjalv inte vet s& kan man
alltid fraga inneséljarna eller ringa nagon annan
filial. Det finns sa mycket kunskap inom detta
bolag, sager hon.

Men Birgittas dag innehaller inte bara arbete.

— Vi har mycket kramiga kunder har och man
kanner sig valdigt uppskattad, sager hon och
berattar hur hon byter recept med en kund,
lanar bocker av en annan och att det alltid &r
roligt att traffa kunder, dven pa fritiden. Vissa
av dem blir nastan som kolleger eftersom de
har kontakt i princip dagligen. Birgitta minns en
gang nar hon skulle sjukanmaéla sig och i feber-
yran rakade ringa kunden istallet for chefen.

— Sa tokigt kan det bli ndr man jobbar tatt,
skrattar hon.

John Oldenqvist och Oskar Gustafsson, plat-
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slagare fran NCW plat, besoker Bevego Gote-
borg tva-tre ganger i veckan for att hamta plat
och annat material.

— Det funkar kanon har och det vi behover
finns nastan alltid péa lager, sager John.

FLEXIBILITET GER GOTT SAMARBETE

I'en truck bland lagerhyllorna hittar vi Christian
Uhlan, han delar sin tid mellan lager och kund-
mottagning. Innan han borjade pa Bevego for
3,5 ar sedan arbetade han med isolering. Han
har ocksa provat pa att hantera leveranser hos
en sangtillverkare men valde att ga tillbaka till
byggbranschen néar detta jobb dék upp.

— Isolering &r ju det jag kan béast, men alla
produkter &r roliga att arbeta med. Jag lar mig
nya saker varje dag och pa sikt skulle jag vilja
arbeta som inneséaljare, sager han.

En av de stora fordelarna med Bevego ar
enligt Christian den flexibla organisationen och
arbetssattet. Tack vare det stora butiksnatet
kan kunderna anvanda sin lokala filial aven
nar de ska utfora arbete langt hemifran.

— Just nu héller jag pa att hjélpa Bevego
Linkdping med leverans till ett bygge i Oslo. Vi
lagerfor varorna de behover och ligger nar-
mare, sa vi hjalper helt enkelt varandra, sager
Christian och menar att den typen av sam-
arbeten inte bara ar extra roliga utan ocksa
skapar ett bra arbetsklimat mellan filialerna.

BRED KOMPETENS GER GOD SERVICE
P& Bevego Hisings Backa erbjuds bara plat
och plattillbehor, har finns ocksa ett Steel
Center dar man tillverkar egna produkter. |
expeditionen mots vi av Ole Ohman som tidi-
gare arbetat pa flera avdelningar inom foretaget
till exempel produktion, lager och inleverans.
— Har kan det bli stressigt ibland och manga
forvantar sig att man som kundmottagare ska
veta allt. D& ar min bakgrund en stor fordel,
séger Ole. Den gor ocksa att han kan backa upp
de andra avdelningarna genom att hamta varor
pa lagret och svara pa telefonsamtal.
—Jaggillar variationen i mitt arbete, sdger han
och beréttar att han garna gor det lilla extra
nar det finns mojlighet. Att skapa bra relationer
med kunderna ser han som en sjélvklarhet.
— Vi méaste ha koll pa sortiment och priser
for att ge vara kunder vad de behover, sager
Ole som gérna skulle ga en saljkurs for att bli
annu béttre.

TRIVSAM ARBETSPLATS

Roine Bengtsson har arbetat pa filialens lager
sedan 1989. Han skrattar och sager att det
beror pa den skéna stamningen.

— Vad vi an far for uppdrag har sa har vi
alltid roligt tillsammans, det gor att man trivs
och stannar kvar, sager han. Dessutom upp-
skattar han alla samtal med kunder, méanga




Christer Olofsson (th) med
kollega pa Alafors Platslageri

har handlat hér i flera &r vilket gor att de kan-
ner varandra val.

Varje arbetsdag borjar Roine med att plocka
fram de varor som ska lastas pa turbilen,
Bevegos egen bil som kor ut material till kun-
dernas verkstader eller direkt till byggplatser
runt hela Goéteborgsregionen. Samtidigt kommer
kunderna fran expeditionen ut pa lagret med
sina plocklistor och vill ha hjalp.

—Vara hamtkunder har alltid forsta prio, sager
Roine och menar att kunderna inte ska kénna
att de stor, dven om annat arbete behodver av-
brytas nar de kommer.

KONTINUERLIG UTBILDNING

Mest plockar Roine slat plat och enheter till
vattenavrinning men tycker dnda att arbetet
ar lagom omvaxlande.

— Ibland kommer ndgon som bara vill ha en
enda plat, men nasta person kanske behdver
ett helt system for taksakerhet, sdger han och
tycker att bdde sma och stora jobb ar roliga.
Bevego Hisings Backa har ett valdigt brett plat-
sortiment, troligen storst i Goteborg pa lager-
forda varor, och det kommer ofta nya artiklar.

— Aven vi som jobbar pé& lagret maste kunna
svara pa kundernas fragor, séger Roine som
tycker det ar roligt att lara sig nytt. Utbild-
ning far vi bade internt och fran leverantorer,
hdromveckan var till exempel CW Lundberg

har och pratade om sina produkter, berattar
han vidare.

SPECIALISERAR SIG PA INDUSTRI

Pa denna filial finns ocksa en séljavdelning
som vander sig direkt till industrin, har arbetar
Berit Sievers. Hon har varit i branschen sedan
1973 och pa Bevego i fem ar.

— Mitt jobb &r fantastiskt roligt och det ar stor
variation pa vara kunder. Ena dagen séljer man
fem ton fardigklippt plat som ska bli butiks-
inredning hos ett modeféretag, nasta dag ar
det aluminiumprofiler till maskinrummet pa ett
fraktfartyg, sager Berit. Hennes kunder ar allt
fran vanliga platslagerikunder till varv, glas-
masterier och mekaniska verkstadder men
ocksd skylttillverkare och underleverantorer
till fordonsindustrin.

Extra roligt tycker Berit det ar att jobba med
koppar eftersom priset styrs av dagsnoteringar.
Det kraver att man standigt haller sig uppdaterad
om vad som hander pa ravaruborsen i London.

— Det ger mig ocksa mojligheten att arbeta
proaktivt. Nar jag ser att priset ar riktigt bra
kontaktar jag mina kunder och tipsar dem att
det ar lage att kdpa, sager hon.

LATT ATT FORBATTRA
Nar Berit tillfragades om att borja pa den
nya avdelningen tvekade hon aldrig utan tog

det som en inspirerande utmaning.

— Det ar kul att bygga upp nagot nytt, séager
hon och vardesatter mojligheten att avancera
och utvecklas inom foretaget.

— Det ar latt att f& respons pa och genom-
fora nya idéer. Man blir alltid tagen pa allvar,
far snabba svar och det finns sallan hinder for
braforslag. De vill, vagar och kan, avslutar hon.

Naturligtvis ar det valdigt roligt att personalen
trivs sa bra pa sina arbetsplatser och att arbe-
tet ger dem s& mycket. Men det finns alltid
saker som kan bli battre, dven hos Bevego.
Innan vi talade med personalen fick vien kom-
mentar fran Janne Bundsen, Platschef Bevego
Hisings Backa, dar han tog pa sig att atgarda
en sddan sak direkt.

—Var personal jobbar s& hart och sé bra. De
ar verkligen uppskattade, séger han och menar
att det borde de fa hora mycket oftare.

— Skriv det, sédger han bestamt. ®

Har du som kund eller
anstélld hos Bevego nagra
tips till forbattring?

Tala med din kontakt, din platschef

eller mejla till Isabel Bossle,
isabel.bossle@bevego.se!

bevego.se




Nu finns elZinc hos Bevego!

Bakom varumarket elZinc finns det spanska elZinc-produkterna finns i valsblankt, for- | Bevego lagerhaller elZinc pa vara filialer i
foretaget Asturiana de Laminados S.A. P& bara patinerat och pigmenterade i fargerna; rott, | Goteborg, Malmo och Kristianstad. Kontakta
nagra ar har de blivit ett ledande foretag inom blatt, gront, svart, brunt och guld. Alla uppfyller | din Bevegofilial for mer information.
zinktillverkning for byggprodukter. Numera ar | standardiseringskraven i EN988.

de den tredje storsta producenten i varlden.

—> Kontakta din Bevego-
filial for mer information.

Elmia Subcontractor 12-15 november 2013

Varje ar arrangeras norra Europas ledande massan drygt 14000 besokare. Forutom att | for ndra 18 miljarder kronor.

massa for underleverantorer inom den till- | hitta nya produkter och moéta branschkolleger LL&s mer pa elmia.se/sv/subcontractor. Dar
verkande industrin och deras kunder pa Elmia kan man ocksa delta i Subcontractor Connect | kan du ocksa skriva ut en kostnadsfri entré-
i Jonkoping. Snart ar det dags igen. — en effektiv match-making for leverantérer | biljett. Kom gérna och hilsa pa Bevego i var

Till Elmia Subcontractor kommer ca 1200 | och inkdpare. Ett besok har kan l6na sig, pa monter A08:09!
utstallare fran ca 30 lander och forra aret hade | méssan grundlaggs namligen varje ar affarer

L2 BEVEGONYytt NR 3 2013




PLANNJA FLEX OCH VIVE2013

Plannja Flex— en ny ¥ -
elegant takpanna

Den senaste nyheten fran Plannja r Plannja Flex, en takpanna i tvamodulsformat med
distinkt design som ger ett elegant och exklusivt utseende.

i ville ta fram en produkt som passar

bostadshus och mindre fastigheter,

sager Claes Axelsson, Marknadschef

pa Plannja. Manga av dessa kunder
har htga designkrav och darfér har vi jobbat
extra mycket med skugg- och linjespel pa
Plannja Flex. Tack vare sin profil och steghtjd
far den en naturlig skuggeffekt som ger liv och
karaktar at taket.

SMIDIGT FORMAT

Plannja Flex har forutom god design ocksa ett
smidigt format och ryms pa en industripall. Det
gor att den ar |att att lagra och transportera,
bade till byggplatsen och upp pa taket. Dess-
utom ar konstruktionen sa flexibel att monte-
ringen kan utféras av en ensam taklaggare.

— Om man har ett tak med mycket vinklar
och vréar ar det mindre formatet perfekt, sager
Claes Axelsson. Det ar lattare att hantera och
det ger mindre spill vid tillpassning, vilket ar
bra for bade miljo och ekonomi.

Plannja Flex &r belagd med Plannja Hard Coat
Glossy, en belaggning som star emot nordiskt
vader och skyddar mot korrosion, vilket ger ett
palitligt och hallbart tak under manga ar. Dess-
utom ar bade stal- och aluminiumversionen
100% atervinningsbar. ®

Plannja Flex Stal

e Tjocklek: 0,5 mm

e Vikt/plat: 4,0 kg

e Belaggning: Plannja Hard Coat Glossy 50

e Kulorer: 01 svart, 20 morkgra, 22
morkrod, 42 brunrod

e Pallstorlek: 1000 x 1200 x 370 mm
e Antal platar per pall: 200

e Kvadratmeter per pall: 154

e Vikt per pall: 800 kg

e 30 ars garanti

Plannja Flex Aluminium

e Tjocklek: 0,6 mm

e Vikt/plat: 1,6 kg

e Beldggning: Plannja Hard Coat Glossy 25

e Kuldrer: 01 svart, 42 brunrod

e 40 &rs garanti

VIVE2013 - Let’s do it better!

Hogt uppsatta energimal till 2020 kraver
smarta handlingar. P4 VIVE2013 fick kon-
sulter och fastighetsagare ett forsprang till
metoder som gor skillnad inte bara for miljon
utan ocksa i kilowattimmar och kronor.

Den 17 september holls VIVE2013, en semi-
nariedag med fokus pa varme, isolering, ven-
tilation och energi pa Meeting Room i Stockholm.
VIVE2013 &r ett initiativ fran Bevego och ett
samarbete med Isoleringsfirmornas Foérening
och nagra av landets ledande aktorer inom
teknisk isolering, tillverkning och utveckling av
radiatorer samt kanal- och inkladnadssystem.

— Vi vill 6ka kunskapen och intresset kring
teknisk isolering. Det finns manga mojligheter
att géra besparingar for den som ar insatt i
omradet och det vill vi garna formedla genom
detta forum, sager Lars-Ake Kampe, Affars-
omradeschef Teknisk Isolering pa Bevego.

Under dagen kunde besokarna fa inspiration,
delta i diskussioner och titta narmare pa energi-
effektiva produkter och metoder. Intressanta
forelasare delade med sig av sina erfaren-
heter, bland annat fick man félja med bakom

kulisserna pa "Varldens mest energisnala sky-
skrapa”, se hur Tele2 Arenas val av isolering
sparar energi, och ta delav nya ron kring termisk
arkitektur och smarta kanaldragningar for
miljonprogramsrenoveringar. ®

Fotograf Anna Hallams.

Missade du seminariet kan du lasa
mer pa vive2013.se

bevego.se



Antligen
BevegoLine-
kiammer!

e Glidklammer eller fastklammer for plat-
montage direkt mot underlag

e FArzinkad eller rostfri

* Integrerad skruv for infastning
i trabaserat underlag

O E JAE kS

* Bits ingar
» Forpackad i praktisk plasthink
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BESOK GARNA VAR E-HANDEL PA BEVEGO.SE

Avs: Bevego, Box 168, 441 24 Alingsas

Porto betalt
410939400




